
Situation: 
Bei den unten aufgeführten Artikeln ist es in den letzten Monaten zu teilweise drastischen Absatzeinbußen gekommen:
Nr. 00000004   Overhead-Projektor

tragbar

Einheit: Stück

Bestand aktuell 15

Mindestbestand   5

Verkaufspreis 1  1400   €

Verkaufspreis 2  1450   €

Verkaufspreis 3  1500   €

Ø-Einkaufpreis    900   €
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   Nr. 00000005    Tintenstrahldrucker         Nr. 00000006    Druckerkabel 

            Tintoretto 2000                      15 m

            Einheit: Stück                       Einheit: Stück

            Bestand aktuell 25                   Bestand aktuell 300

            Mindestbestand  10                   Mindestbestand  150

            Verkaufspreis 1  399   €             Verkaufspreis 1  17,90  €

            Verkaufspreis 2  439   €             Verkaufspreis 2  18,00  €

            Verkaufspreis 3  460   €             Verkaufspreis 3  18,90  €

            Ø-Einkaufspreis  210   €             Ø-Einkaufpreis   12,00  €
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   Nr. 00000009    Flachbett-Scanner           Nr. 00000010   Analog-Joystick 

            Copyfix 2000                         Ballermann 2000

            Einheit: Stück                       Einheit: Stück

            Bestand aktuell 100                  Bestand aktuell 300

            Mindestbestand  15                   Mindestbestand  75

            Verkaufspreis 1  299   €             Verkaufspreis 1  17,90  €

            Verkaufspreis 2  350   €             Verkaufspreis 2  18,00  €

            Verkaufspreis 3  399   €             Verkaufspreis 3  18,90  €

            Ø-Einkaufspreis  199   €             Ø-Einkaufpreis   12,00  €
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Absatzzahlen der letzten Jahre

	Jahre
	20XX
	20XX+1
	20XX+2

	Tintenstrahldrucker
	30123 St.
	24567 St.
	17450 St.

	Druckerkabel
	29190 St.
	22456 St.
	17230 St.

	Analog-Joystick
	7540 St.
	2500 St.
	1500 St.

	Overhead Projektor
	3250 St.
	2900 St.
	2100 St.

	Flachbett-Scanner
	32250 St.
	29905 St.
	27450 St.


Grafische Darstellung
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Aufgabe 1
Was versteht man unter dem Begriff Marketing-Mix?
Unter der Bezeichnung Marketing Mix werden alle Entscheidungen und Handlungen zusammengefasst, die für eine erfolgreiche Platzierung von Unternehmen und Produkten am Markt wichtig sind. Es geht also um die Festlegung und Umsetzung konkreter Maßnahmen rund um die Vermarktung. Die klassische Theorie spricht hierbei vom Einsatz vier verschiedener Marketinginstrumente (4P), die optimal aufeinander abgestimmt sein müssen.

Instrumente des Marketing Mix (Marketinginstrumente)

Der klassische Marketing-Mix setzt sich aus folgenden Komponenten (Säulen) zusammen:

    Produktpolitik (Product)

    Preispolitik (Price)

    Kommunikationspolitik (Promotion)

    Distributionspolitik (Place)
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Welche produktpolitischen Maßnahmen würden Sie artikelspezifisch ergreifen, um den Absatzeinbußen zu begegnen? 

	Tintenstrahldrucker
	Produktvariation (höhere Auflösung, verbesserte Software)

Produktgestaltung (neues Design)

	Druckerkabel
	=verbundener Artikel, Druckerkabel mit Drucker verkaufen

	Joystick
	Produktelimination (Analoge Geräte spielen höchstens im Bereich Retro-Computing noch eine Rolle)

	Overheadprojektor
	Ähnlich Joystick, eliminieren und durch Beamer ersetzen

	Flachbett-Scanner
	Produktvariation (Kombination aus Scanner und Drucker)
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Das Sortiment der Obermüller GmbH hat folgenden Aufbau
	[…]
	Präsentation
	Drucken
	Schreiben
	Scannen
	PC-Zubehör
	[…]

	
	Overhead-Projektor
	Tintenstrahl-drucker
	Edding-Boardmarker
	Flachbett-Scanner
	Joystick
	

	
	Folien OVP
	Computer-papier
	[…]
	[…]
	Soundkarte
	

	
	[…]
	Endlospapier
	[…]
	[…]
	[…]
	

	
	[…]
	Druckerkabel
	[…]
	[…]
	[…]
	


Sie sollen Vorschläge für eine Sortimentserweiterung machen.

a) Vertikale Erweiterung 
z.B. Grafikkarte XY unterhalb von Soundkarte

b) Horizontale Erweiterung

z. B. Monitore als neue Sparte

c) Laterale Erweiterung

Komplett neues Betätigungsfeld, z. B. Smartphones
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In welchen Phasen des Produktlebenszyklus befinden sich die in der Ausgangssituation genannten Artikel.
Analog-Joystick und Overhead-Projektor => ABSTERBEN

Drucker, Kabel und Scanner => VERFALL

Dipl.-Kfm. Klaus Kolb
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